Агентство Продающих Текстов

Вопросы для уточнения задачи
Спасибо за интерес к услугам Агентства Продающих Текстов. 

· Если у вас возникли вопросы, посетите страницу Ответов на частые вопросы. Вас ждут лаконичные и понятные ответы на частые вопросы наших клиентов.

· Если вопросы остались, пишите на contact@mastertext.ru или в Skype на ник advikot13. Опишите проблему, с которой столкнулись, и мы вместе найдем решение. 
Этот документ с ответами на вопросы вышлите, пожалуйста, на contact@mastertext.ru
	ЗАДАЧА
Что нужно сделать?

	


ФОРМА ОПЛАТЫ 
	Как можно оплатить
	Конкретизируйте

	Безналичный расчет – оплата по счету.
Если выбираете этот способ оплаты, приложите, пожалуйста, к письму реквизиты для выставления счета

Агентство на «упрощенке» - работаем без НДС
	

	Оплата электронными деньгами
(Яндекс-деньги, Webmoney, QIWI)
	

	Перевод на карту физлица
(Сбербанк или Альфабанк)
	


ПРИМЕНЕНИЕ
	Носитель текста
Если вы планируете заказать продающий текст, укажите, где он будет расположен. На странице сайта? Текст для буклета?  Текст для листовки? Или ваш вариант 

	      


ОБЪЕКТ РЕКЛАМЫ
	Продукт (услуга).
Укажите характеристики и свойства объекта продаж. Если есть описания на сайтах или в отдельных файлах, сообщите ссылки или приложите материалы к письму.
Минимум в 4-5 предложениях опишите, что нужно продать.

	      


	Отличительные и уникальные свойства.
Что отличает товар или услугу от конкурентов? 
Если Вы испытываете сложности с этим пунктом, то представьте, что пишете письмо клиенту, с которым планируете заключить контракт на 1 000 000. Объем ответа, достаточного для работы – минимум 8 предложений.

	      

	Целевая аудитория.
Кто те люди, которые платят вам деньги? Охарактеризуйте их.
Объем ответа, достаточного для работы – минимум 5 предложений

	      


РЫНОЧНАЯ СИТУАЦИЯ
	Конкурирующие продукты (услуги).
Укажите названия 3 основных фирм-конкурентов, ссылки на их сайты.

	     


	Преимущества конкурентов.
Не скромничайте и не смущайтесь. Трезво посмотрите на ситуацию и максимально подробно опишите преимущества конкурентов – чем они лучше?
Объем ответа, достаточного для работы – минимум 5 предложений

	      


	Недостатки конкурентов.
Разворачивайтесь смело – чем «вражеский» продукт хуже вашего?
Объем ответа, достаточного для работы – минимум 5 предложений

	      


ПРЕДЫДУЩИЕ РЕКЛАМНО-МАРКЕТИНГОВЫЕ АКЦИИ
	Какое(ие) рекламное(ые) сообщение(я) вы использовали в ходе предыдущих рекламных акций? Краткое описание УТП, слоган, текст, визуальный ряд. 

	     


ДОПОЛНИТЕЛЬНАЯ ИНФОРМАЦИЯ
	Здесь вы можете сообщить сведения, оставшиеся за рамками этой анкеты, но необходимые для уточнения задачи (данные проводившихся вами маркетинговых исследований и пр.)

	     


Этот документ с ответами на вопросы вышлите, пожалуйста, на contact@mastertext.ru
www.mastertext.ru, kot@mastertext.ru

